
Präzision³ – öffnen Sie mit uns Türen zu neuen Kunden bei Feinmess Suhl: 

Unsere hochpräzise Mess-, Kalibrier- und Positioniertechnik braucht Menschen, die neue Geschäftschancen 
erkennen. Damit aus ersten Kontakten qualifizierte Verkaufsgespräche werden, stärken wir die aktive 
Kundenansprache und Leadqualifizierung. Für den Bereich Vertrieb suchen wir: 
 
 

 

 

IHRE AUFGABEN: 
 

 Potenzielle Neu- und Bestandskunden aktiv ansprechen, vor allem telefonisch, ergänzend per E-Mail und über 
LinkedIn (soziale Medien) 

 Geeignete Zielkunden und Ansprechpartner recherchieren, Kontakte aufbauen und Interessenten systematisch 
nachfassen 

 Im Erstgespräch Anwendungen, konkrete Bedarfe und mögliche Einsatzfelder unserer Produkte erkennen 
 Leads anhand klarer Kriterien vorqualifizieren: Bedarf, Budget, Entscheidungsbefugnis und zeitlicher Rahmen  
 Für qualifizierte Interessenten verbindliche Beratungs- oder Verkaufstermine mit dem Closer vereinbaren 
 Gesprächsergebnisse, Leadstatus und nächste Schritte im CRM-/ERP-System nachvollziehbar dokumentieren 
 Qualifizierte Leads strukturiert an den Closer übergeben und die Qualität der Termine gemeinsam verbessern 

 
 
DAS BRINGEN SIE MIT: 
 

 Freude an aktiver Telefonakquise und am ersten Kontakt mit neuen Menschen – auch bei Absagen 
 Freundliches, überzeugendes Auftreten, gutes Zuhören und Geschick beim Erkennen von Kundenbedarfen 
 Interesse an unseren technischen Produkten; Quereinstieg ist möglich 
 Strukturierte, beharrliche Arbeitsweise und Verbindlichkeit bei Terminvereinbarungen und Nachverfolgung 
 Offenheit für LinkedIn, digitale Kommunikationswege und die konsequente Pflege von Vertriebsdaten 
 Teamgeist und Freude daran, qualifizierte Verkaufschancen für den Closer vorzubereiten 

 
 
DARAUF KÖNNEN SIE SICH FREUEN: 
 

 Eine aktive Schlüsselrolle beim Aufbau neuer Kundenkontakte und bei der Gewinnung von Geschäftschancen 
 Klare Aufgaben und enge Zusammenarbeit mit dem Closer und dem gesamten Vertriebsteam 
 Eine strukturierte Einarbeitung in Produkte, Gesprächsführung, Leadqualifizierung und Vertriebswerkzeuge 
 Raum, eigene Ideen zur Ansprache und Qualifizierung von Kunden einzubringen 

 
 

 
  

Interesse? Bewerben Sie sich! 
per E-Mail an: personal@feinmess-suhl.de  

Feinmess Suhl GmbH  
Personalabteilung  
Pfütschbergstraße 11  
98527 Suhl 

 

    

Mitarbeiter Vertrieb – 
Setter / Opener (m/w/d) 

 


